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SOMOS INEAF

INEAF es una institucion especializada en formacion online fiscal y juridica. El primer nivel de nuestro
claustro y un catalogo formativo en constante actualizaciéon nos hacen convertirnos en una de las
principales instituciones online del sector.

Los profesionales en activo y recién graduados reciben de INEAF una alta cualificacion que se dirige a
la formacién de especialistas que se integren en el mercado laboral o mejoren su posiciéon en este.
Para ello, empleamos programas formativos practicos y flexibles con los que los estudiantes podran
compaginar el estudio con su vida personal y profesional. Un modelo de formacién que otorga todo el
protagonismo al estudiante.
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RANKINGS DE INEAF

La empresa INEAF ha conseguido el reconocimiento de diferentes rankings a nivel nacional e
internacional, gracias a sus programas formativos y flexibles, asi como un modelo de formacién en el
que el alumno es el protagonista.

Para la elaboracién de estos rankings, se emplean indicadores como la reputacién online y offline, la
calidad de la institucién, el perfil de los profesionales.
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BY EDUCA EDTECH

INEAF es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group, que estd compuesto por un conjunto de
experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formacién online. Todas las entidades que
lo forman comparten la misién de democratizar el acceso a la educacién y apuestan por la
transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnolégico y por la investigacion.
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METODOLOGIA LXP

La metodologia EDUCA LXP permite una experiencia mejorada de aprendizaje integrando la
Al en los procesos de e-learning, a traves de modelos predictivos altamente personalizados,
derivados del estudio de necesidades detectadas en la interaccion del alumnado con sus
entornos virtuales.

EDUCA LXP es fruto de la Transferencia de Resultados de Investigacion de varios proyectos
multidisciplinares de [+D+i, con participacion de distintas Universidades Internacionales que
apuestan por la transferencia de conocimientos, desarrollo tecnologico e investigacion.

1. Flexibilidad

Aprendizaje 100% online y flexible, que permite al alumnado
estudiar donde, cuando y como quiera.

2. Accesibilidad

Cercania y comprension. Democratizando el acceso a la educacion
trabajando para que todas las personas tengan la oportunidad de
seguir formandose.

3. Personalizacion

Itinerarios formativos individualizados y adaptados a las
necesidades de cada estudiante.

4. Acompanamiento / Seguimiento docente

Orientacion académica por parte de un equipo docente especialista
en su area de conocimiento, que aboga por la calidad educativa
adaptando los procesos a las necesidades del mercado laboral.

5. Innovacioén

Desarrollos tecnolégicos en permanente evolucion impulsados por
la Al mediante Learning Experience Platform.

6. Excelencia educativa

Enfoque didactico orientado al trabajo por competencias, que
favorece un aprendizaje practico y significativo, garantizando el
desarrollo profesional.
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RAZONES POR LAS QUE ELEGIR INEAF

1. Nuestra Experiencia

v/ Mas de 18 afios de experiencia
v/ Mas de 300.000 alumnos ya se han

formado en nuestras aulas virtuales

v/ 25% de alumnos internacionales.
v 97% de satisfaccion

v/ 100% lo recomiendan.

v/ Mas de la mitad ha vuelto a estudiar

v/ Alumnos de los 5 continentes
en INEAF.

2. Nuestro Equipo

En la actualidad, INEAF cuenta con un equipo humano formado por mas de 400
profesionales. Nuestro personal se encuentra solidamente enmarcado en una estructura
que facilita la mayor calidad en la atencion al alumnado.

3 » Nuestra Metodologia

_ 100% ONLINE APRENDIZAJE
E Estudia cuando y desde donde m Pretendemos que los nuevos
4L quieras. Accede al campus vir- conocimientos se incorporen de forma

tual desde cualquier dispositivo. sustantiva en la estructura cognitiva

— EQUIPO DOCENTE NO ESTARAS SOLO
[_rgw | INEAF cuenta con un equipo de %FB] Acompanamiento por parte del
~MM equipo de tutorizacion durante toda

profesionales que haran de tu estudio

una experiencia de alta calidad educativa. tu experiencia como estudiante
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4. calidad AENOR

v/ Somos Agencia de Colaboracién N°99000000169 autorizada por el Ministerio

de Empleo y Seguridad Social.
v/ Se llevan a cabo auditorias externas anuales que garantizan la maxima calidad AENOR.
v/ Nuestros procesos de ensefnanza estan certificados por AENOR por la ISO 9001.

GESTION GESTION

POl o
S5

DELACALIDAD AMBIENTAL :. IQNE I
.

1509001 15014001 * LTD

5. Confianza

Contamos con el sello de Confianza Online y ( O

colaboramos con la Universidades mas prestigiosas,
Administraciones Publicas y Empresas Software a CONFIANZA
F

nivel Nacional e Internacional. SNLIN

6. Somos distribuidores de formacion

Como parte de su infraestructura y como muestra de su constante expansion Euroinnova
incluye dentro de su organizacion una editorial y una imprenta digital industrial.
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FINANCIACION Y BECAS

Financia tu cursos o master y disfruta de las becas disponibles. iContacta con nuestro equipo
experto para saber cual se adapta mas a tu perfil!

o, Beca o, Beca
257% aLumni 207 DESEMPLEO
o, Beca o Beca
154 EMPRENDE 15-4!r RECOMIENDA
o, Beca o, Beca
157% cruro 207 ramiLia
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o, Beca o, Beca
20-4 DIVERSIDAD 2044'r PARA PROFESIONALES,
FUNCIONAL SANITARIOS,
COLEGIADOS/AS

Solicitar informacion
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METODOS DE PAGO

Con la Garantia de:

&> educapay

Fracciona el pago de tu curso en comodos plazos y sin intereres de forma segura.

@ visa Proyra

mastercard maestro

. P 4 -~
% bizum amanzy @ Pay G Pay
Mos adaptamos a todos los metodos de pago intemacionales:

OXXO! mercade  piscovir  @efecty (()pmescw CMR
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Curso Experto en Comercio Internacional: Contratacién, Financiacion,
Logistica y Marketing

DURACION
® 450 horas

MODALIDAD
EEAN | oNuNE

8 ACOMPANAMIENTO
‘_pg PERSONALIZADO

Titulaciéon

Titulacién expedida por el Instituto Europeo de Asesoria Fiscal (INEAF), avalada por el Centro de
Estudios Fiscales de Granada (CEF) y por el Instituto Europeo de Estudios Empresariales (INESEM).
“Ensefnanza no oficial y no conducente a la obtencién de un titulo con cardcter oficial o certificado de
profesionalidad.”

Descripcion

La gestion comercial internacional de una empresa presenta numerosas variables que resulta
imposible controlar si no se cuenta con una formaciéon adecuada. Este Experto permitira al alumnado
situarse en una posicién privilegiada en el mercado, ya que lo formara, siempre con una orientacion
practica, en todas las areas que intervienen en la gestién comercial internacional. Se analizara el
comercio internacional como institucién, profundizando en la normativa que rige actualmente, se
insistira en el estudio de las principales modalidades contractuales y de financiacién aplicables, se
dotard al alumnado de las técnicas necesarias para gestionar y analizar los riesgos financieros, y
determinar la modalidad de financiacion o inversiéon que mas se adapta a las necesidades de la
empresa, asi como la planificacion del marketing, la organizacion logistica y la intervencion en
cualquier tipo de negociacién comercial en lengua inglesa.

INEAF

BUSINESS SCHOOL



https://www.ineaf.es/Curso-Experto-Comercio-Internacional-Contratacion-Financiacion-Logistica-Marketing

INEAF BUSINESS SCHOOL

Objetivos

» Conocer aspectos fundamentales del comercio internacional que permitan al alumnado tomar
decisiones en este 4mbito de forma eficaz.

Intervenir eficazmente en la contratacién internacional entre empresas.

Analizar las distintas modalidades de financiacion internacional, pudiendo determinar las
ventajas e inconvenientes que surgen en distintas situaciones.

Interpretar con precision los resultados derivados del andlisis contable de la empresay adoptar
las decisiones mas acertadas para conseguir el crecimiento econémico del negocio.

Conseguir la eficacia de la empresa con una adecuada adopcién de decisiones y asuncién de
riesgos, intervencion logistica y planificacion del marketing.

A quién va dirigido

Este Experto estd dirigido a titulados universitarios y profesionales interesados personal o
profesionalmente en ampliar su formacion en el ambito de la gestion internacional de las empresas.
Tales como estudiantes de Derecho, Econémicas, LADE, Empresariales, asi como Auténomos,
Empresarios, Gerentes, Directivos y Responsables de Pymes y grandes empresas.

Para qué te prepara

Este Experto proporciona al alumnado los conocimientos necesarios para intervenir en la Gestion
comercial internacional de cualquier tipo de organizacion. Se adquirirdn capacidades que le permitiran
gestionar y organizar las operaciones de comercio internacional relacionas con la compraventa de
bienes y servicios, el desarrollo de negociaciones, concretar las fundamentales operaciones de
financiacion, andlisis y determinacién de los riesgos, asi como adopcion de decisiones entorno al
marketing, todo ello desde el cumplimiento de las previsiones y exigencias de la normativa
internacional.

Salidas laborales

Empresas de asesoramiento comercial, Empresas consignatarias, Departamento comercial,
Responsable de Departamento de Compras, Jefe de ventas y distribucién, Consultoras, Distribucién
comercial, agente comercial internacional, técnico de venta internacional, Marketing, Logistica. En
general cualquier sector productivo del drea de administraciéon y gestién comercial internacional.

INEAF
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TEMARIO

MODULO 1 TRAFICO DEL COMERCIO Y CONTRATACION INTERNACIONAL
UNIDAD FORMATIVA 1. COMERCIO INTERNACIONAL
UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION AL COMERCIO INTERNACIONAL

Introduccién

Recorrido histérico

Ventajas del Comercio Internacional

Operaciones del Comercio Internacional

Elementos que componen el Comercio Internacional

AN =

UNIDAD DIDACTICA 2. SUJETOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Introduccién

El empresario individual y el ejercicio del comercio en Europa y en Espana
El empresario social

Las sociedades en Espanay en el extranjero

Cooperacién y concentracién entre sociedades

Incidencias en el derecho comunitario

A e

UNIDAD DIDACTICA 3. ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PARTICIPANTES EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL

1. Las organizaciones internacionales
2. Los organismos especializados de las Naciones Unidas
3. Organizaciones Internacionales de dmbito regional

UNIDAD DIDACTICA 4. REGIMEN JURIDICO ESPANOL DEL COMERCIO EXTERIOR

1. Marco normativo general del comercio exterior en Espana
2. Influencias de las disposiciones de la Unién Europea
3. Politica comercial multilateral

UNIDAD FORMATIVA 2. CONTRATACION INTERNACIONAL: ELEMENTOS, TIPOS Y SOLUCION DE
CONTROVERSIAS

UNIDAD DIDACTICA 1. LA CONTRATACION INTERNACIONAL

1. La contratacion internacional

2. Los principios sobre los contratos internacionales

3. Concepto, elementos y clasificacién del contrato internacional
4. Formacion del contrato

5. Cumplimiento del contrato

6. Clausulas contractuales

INEAF
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UNIDAD DIDACTICA 2. DETERMINACION DEL REGIMEN JURIDICO

Introduccién

Ley aplicable al contrato internacional

El Convenio de Roma de 1980y el Reglamento de Roma |

La Ley reguladora del contrato internacional al amparo del Reglamento de Romal |
Accion de las normas imperativas

AN =

UNIDAD DIDACTICA 3. COMPRAVENTA INTERNACIONAL

La compraventa internacional

Libertades comunitarias: la libre circulaciéon de mercancias

La Lex Mercatoria

La Convencion de Viena de 1980 aplicada a la compraventa internacional
Los INCOTERMS

AW =

UNIDAD DIDACTICA 4. BIENES INMATERIALES Y DERECHO DE LA COMPETENCIA

Propiedad industrial

Propiedad intelectual

Competencia desleal

Derecho de defensa de la competencia

PN

UNIDAD DIDACTICA 5. DISTINTAS MODALIDADES DE CONTRATO

1. Contratos de intermediacién comercial
2. Eltransporte internacional

3. Contratos de financiacion

4. Contratos de seguros

UNIDAD DIDACTICA 6. ViAS DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS

1. Controversias en el dmbito del comercio internacional
2. Vias de jurisdiccién estatal

3. El arbitraje internacional

4. Compatibilidad entre arbitraje y la via judicial

MODULO 2. OPERATIVA DE LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. EL COMERCIO INTERNACIONAL. PERSPECTIVA ECONOMICA, POLITICA Y
JURIDICA

1. Ambitos del Comercio: Comercio Interior, Exterior e Internacional

. Espanay el comercio exterior: comercio de productos, servicios e inversiones, marco normativo,
régimen de las importaciones y exportaciones, relaciones con terceros paises

. Magnitudes Macroeconémicas: Balanza de pagos, PIBy PNB

. Organismos Internacionales

. La Integracién Econémica Regional

. La Unién Europea: Politica comercial y Mercado Unico

N

[NV I~ V]
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UNIDAD DIDACTICA 2. BARRERAS Y OBSTACULOS EN EL TRAFICO DE MERCANCIAS

1. Aranceles

2. Medidas cuantitativas, barreras técnicas, sanitarias y medioambientales

3. Medidas de lucha contra practicas desleales: medidas antidumping, antisubvenciony de
salvaguardia

UNIDAD DIDACTICA 3. FUENTES DE INFORMACION Y HERRAMIENTAS DE BUSQUEDA EN EL
COMERCIO INTERNACIONAL

1. Informacion sobre clientes, proveedores, paises de origen y destino e internacionalizaciéon

2. Fuentes de informacién en el comercio internacional: ICEX, CAmaras de Comercio, Oficinas
comerciales, Asociaciones empresariales, Entidades financieras y AEAT

3. Buscadores y bases de datos online en el comercio internacional

4. Administracién de la informacién de comercio internacional

UNIDAD DIDACTICA 4. ADMINISTRACION DE CLIENTES Y PROVEEDORES EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL

Localizacién y Busqueda de clientes/proveedores internacionales
Clasificacion de los clientes/proveedores y criterios de organizacion
Tipos de archivos de los clientes/proveedores

Confeccién de fichas y bases de datos de clientes y proveedores
Control de clientes/proveedores

Sistemas de alertas de nuevos clientes/proveedores

Reclamaciones en las operaciones de compraventa internacional

Noukrwbdh =

UNIDAD DIDACTICA 5. CIRCUNSTANCIAS QUE AFECTAN AL PROCESO DE COMPRAVENTA
INTERNACIONAL

Obligaciones de las partes en las operaciones de compraventa internacional

Clausulas generales del contrato de compraventa internacional

Reglas internacionales para la interpretacion de los términos comerciales. INCOTERMS
Interpretacioén practica de cada INCOTERM

Ejemplo INCOTERM

El comercio electrénico: principales aspectos

ounpkwn-=

UNIDAD DIDACTICA 6. ELABORACION DE OFERTAS EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

Proceso Comercial en las operaciones de compraventa internacional

Oferta Internacional: informacion, elaboracién, presentacién, negociacién y condiciones
Elementos de la tarifa de precios: producto, unidad de venta, vigencia, precio y condiciones
Presentacion de la tarifa

PN =

UNIDAD DIDACTICA 7. ORGANIZACION DE PEDIDOS Y FACTURACION EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL

1. Operacion comercial: informaciéon y documentacién
2. Orden de pedido: contenido, revision, pedido firme y confirmacién de pedido
3. Preparacion de pedido. Lista de contenido

INEAF
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Factura proformay determinacién del precio de los bienes o servicios
Factura comercial y realizacion de la expedicion

Ejemplo de factura comercial

Cédigo TARIC

Ejemplo resuelto: Cédigo TARIC

Financiacién y cobertura del riesgo de las operaciones internacionales

UNIDAD DIDACTICA 8. GESTION ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO INTERNACIONAL CON MEDIOS
INFORMATICOS

1
2

. Aplicaciones generales: funcién y utilidades
. Aplicaciones especificas: descripcion, funciones y utilizacién

MODULO 3. FINANCIACION INTERNACIONAL DE EMPRESAS

UNIDAD FORMATIVA 1. TRIBUTACION INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. EL IMPUESTO SOBRE EL VALOR ANADIDO

N —

L ooNL AW

. Naturaleza del impuesto y &mbito de aplicacion

Delimitacion del hecho imponible: operaciones interiores, adquisiciones intracomunitarias,
importacién de bienes y lugar de realizacién del hecho imponible

Operaciones exentas y operaciones no sujetas

Devengo del impuesto

Sujeto pasivo y repercusién del impuesto

Base imponible y tipo impositivo

Deducciones y devoluciones

Gestién del impuesto

Regimenes especiales

UNIDAD DIDACTICA 2. EL IVA EN LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES

1
2
3

. Importaciones: hecho imponible, exencién, devengo, base imponible y sujetos pasivos
. Exportaciones: exportaciones directas, indirectas y exenciones
. Ejercicio resuelto: Impuesto sobre el Valor Anadido

UNIDAD DIDACTICA 3. EL FENOMENO DE LA DOBLE IMPOSICION INTERNACIONAL

1
2
3

. Origen de la doble imposicién internacional
. La doble imposicién internacional
. Eliminacién de la doble imposicién internacional: exencién e imputacion

UNIDAD DIDACTICA 4. CODIGO ADUANERO COMUNITARIO (CODIGO ADUANERO MODERNIZADO)

1
2
3
4
5
6

. Sintesis: el Cédigo Aduanero de la Unién

. Derechos y obligaciones de las personas en el marco de la legislaciéon aduanera
. Arancel Aduanero Comun: derechos de importacién y exportacion

. Deuda aduanera: garantias, cobro, pago y extincion

. Mercancias introducidas en el territorio aduanero de la Comunidad

. Despacho a libre practica y exencion de derechos de importacion

INEAF

BUSINESS SCHOOL



https://www.ineaf.es/Curso-Experto-Comercio-Internacional-Contratacion-Financiacion-Logistica-Marketing

INEAF BUSINESS SCHOOL

7. Regimenes especiales: transito, depoésito, destinos especiales y perfeccionamiento
8. Salida de las mercancias del territorio aduanero de la comunidad

UNIDAD DIDACTICA 5. EL FLUJO DOCUMENTAL DEL COMERCIO EXTERIOR

1. Introduccién: documentaciéon necesaria para la venta internacional

2. ;De qué tipo de documentos estamos hablando?: Documentos comerciales, de transporte de
pagay seguro, aduaneros y fiscales y certificados

3. Consejos practicos para la elaboracion de documentos de comercio exterior

4. Ejercicio resuelto: Elaboracion de factura

UNIDAD FORMATIVA 2. FINANCIACION INTERNACIONAL
UNIDAD DIDACTICA 1. MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES

Introduccioén: la prestacién econémica

Factores empresariales determinantes de la selecciéon del medio de pago
El cheque: tipos, sistema de cobro y regulaciéon

Transferencias bancarias: funcionamiento y regulacion

Orden de pago documentaria

Créditos documentarios: tipos y contenido

Remesa bancaria: simple y documentaria

NouvbkwnN =

UNIDAD DIDACTICA 2. FINANCIACION DE LAS VENTAS INTERNACIONALES

Mercado de divisas: Funcionamiento, estructura, tipos de interés de divisas y Euromercado
Financiacién al Comercio Internacional

Moneda de financiacién

Cobertura del riesgo de cambio

Ejercicio resuelto: Operaciones de Factoring

nhwn =

UNIDAD DIDACTICA 3. FINANCIACION DE APOYO AL COMERCIO EXTERIOR

1. Ayudas oficiales a exportacion

2. Impuestos que gravan el comercio exterior

3. Zonas con tratamiento fiscal especial

4. Ejercicio resuelto: Financiacién de apoyo al comercio exterior

MODULO 4. OPERACIONES DE FINANCIACION INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. SISTEMA FINANCIERO Y OPERACIONES FINANCIERAS: APROXIMACION

El sistema financiero

Mercados financieros: caracteristicas, tipos y operaciones
Los intermediarios financieros

Activos financieros: tipos y caracteristicas

Unién Europea: Uniéon Econémica y Monetaria

AN =

UNIDAD DIDACTICA 2. OPERACIONES Y CALCULO FINANCIERO

INEAF
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1. Equivalencia financiera de capitales: leyes financieras de capitalizaciéon y descuento
2. Capitalizacion simple y compuesta

3. Operaciones de calculo: Tasa Anual Equivalente (TAE), Valor Actual Neto (VAN), Tasa Interna de

Rendimiento (TIR)
4. Las rentas financieras: rentas constantes y rentas variables
5. Nuevas tecnologias aplicadas a la gestién financiera

UNIDAD DIDACTICA 3. FINANCIACION DE OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL

Instrumentos de financiaciéon

Los préstamos

Sistema de amortizacion de los préstamos

El crédito

Ejercicio resuelto: cuadro de amortizacién de préstamo. Sistema francés

nhwn =

UNIDAD DIDACTICA 4. FINANCIACION DE LAS OPERACIONES DE EXPORTACION

Créditos de pre-financiacion

Créditos de post-financiacion: financiacion del aplazamiento del pago

Financiacién de las exportaciones facturadas y financiadas en moneda doméstica
Financiacién de las exportaciones facturadas en moneda doméstica y financiadas en divisa
Financiacién de las exportaciones facturadas en divisa y financiadas en moneda doméstica
Financiacién de las exportaciones facturadas y financiadas en divisas

Documentacion

N WD =

UNIDAD DIDACTICA 5. FINANCIACION DE LAS OPERACIONES DE IMPORTACION

Financiacién de las importaciones facturadas y financiadas en moneda doméstica
Financiacién de las importaciones facturadas en moneda doméstica y financiadas en divisa
Financiacién de las importaciones facturadas en divisa y financiadas en moneda doméstica
Financiacién de las importaciones facturadas y financiadas en divisas

Documentacion

ounpkrwnNn-=

UNIDAD DIDACTICA 6. OTRAS FORMAS DE FINANCIACION DE LAS OPERACIONES DE COMERCIO
INTERNACIONAL

1. Factoring: modalidades, la firma del contrato de Factoring, |a tarifa de factoraje y el tipo de
interés, partes que intervienen, operativa, plazos de cobro

2. Forfaiting: requisitos para la formalizacién, plazo de las operaciones, partes que intervienen,
operativa, caracteristicas y diferencias con factoring, coste

3. Operaciones de compensacion: concepto, caracteristicas, modalidades y ventajas

4. Operaciones triangulares

Busqueda de informacién sobre financiacion de exportaciones: fuentes fisicas e informaticas

Blsqueda de informacién sobre financiacién de importaciones: fuentes fisicas e informaticas

UNIDAD DIDACTICA 7. FINANCIACION DE LAS OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL CON

APOYO OFICIAL

1. Apoyo a lainternacionalizacion
2. Apoyo a las inversiones exteriores
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3. Crédito Oficial a la Exportacion
4. Apoyo financiero oficial de las Administraciones autonémicas y locales
5. Camaras de Comercio

MODULO 5. GESTION Y ANALISIS DE RIESGOS
UNIDAD DIDACTICA 1. RIESGO Y ANALISIS DEL RIESGO FINANCIERO

1. Conceptoy consideraciones previas

2. Tipos de riesgo

3. Condiciones del equilibrio financiero

4. El capital corriente o fondo de rotacién

UNIDAD DIDACTICA 2. ANALISIS PATRIMONIAL DE LAS CUENTAS ANUALES

1. Cuentas anuales.

2. Balance de Situacién.
3. Cuenta de resultados.
4. Fondo de maniobra.

UNIDAD DIDACTICA 3. ANALISIS FINANCIERO

Rentabilidad econémica

Rentabilidad financiera

Apalancamiento financiero

Ratios de liquidez y solvencia

Andlisis del endeudamiento de la empresa

AW =

UNIDAD DIDACTICA 4. ANALISIS DE PROVEEDORES, CLIENTES Y CASH FLOW

1. Andlisis de los proveedores de la empresa.
2. Andlisis de los clientes de la empresa.
3. Seguimiento del riesgo por parte de las entidades financieras.

UNIDAD DIDACTICA 5. ANALISIS DEL ESTADO DE FLUJO DE EFECTIVO

El estado de Flujos de efectivo.

Flujos de efectivo de las actividades de explotacion
Flujos de efectivo de las actividades de inversion

Flujos de efectivo de las actividades de financiacion
Ejercicio Resuelto Estados Econémico - Financieros. EFE

AW =

UNIDAD DIDACTICA 6. EL SISTEMA FINANCIERO

1. Introduccién al Sistema Financiero
2. Fuentes de financiacion
3. Activos financieros

MODULO 6. ANALISIS DE INVERSIONES
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UNIDAD DIDACTICA 1. LA INVERSION EN LA EMPRESA

1. Conceptoy clases de inversion
2. Elementos de un proyecto de inversion

UNIDAD DIDACTICA 2. ANALISIS ECONOMICO DE UN PROYECTO DE INVERSION

1. Métodos de valoraciéon econémica
2. Determinacién de los flujos de caja
3. Criterios financieros (VAN y TIR)

4. Seleccion de proyecto de inversion

UNIDAD DIDACTICA 3. RIESGO EN EL ANALISIS DE INVERSIONES

1. Métodos simples del tratamiento del riesgo
2. Andlisis de la sensibilidad y de los distintos escenarios
3. Decisiones secuenciales: arboles de decisién

UNIDAD DIDACTICA 4. TIPOLOGIA DE INVERSIONES

1. Inversion en activos fijos
2. Inversion en capital circulante (NOF)

UNIDAD DIDACTICA 5. COSTE DE CAPITAL

1. Coste de la deuda
2. Coste medio ponderado de capital (WACC)

UNIDAD DIDACTICA 6. ANALISIS DE SITUACIONES ESPECIALES

1. Alquilar o comprar
2. Proyecto de ampliacién
3. Proyecto de outsourcing

MODULO 7. MARKETING INTERNACIONAL
UNIDAD DIDACTICA 1. PLANIFICACION DEL MARKETING

Concepto de Marketing
El Marketing empresarial
Marketing estratégico
Marketing operativo
Marketing-mix

nuhwnN =

UNIDAD DIDACTICA 2. EL MARKETING INTERNACIONAL

1. La organizacién del marketing en la empresa multinacional
2. Investigacion comercial en el ambito internacional

3. Riesgo de inversién internacional

4. Segmentacion de mercados
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Factores incontrolables. Los entornos

Factores determinantes del éxito internacional
Mision del Marketing internacional

El Plan de marketing internacional

Estrategias de marketing internacional

Vo N W

UNIDAD DIDACTICA 3. POLITICAS DE MARKETING INTERNACIONAL

Politica internacional de producto
Politica internacional de distribucién
Politica internacional de comunicacion
Politica internacional de precio

PN =

MODULO 8. LOGISTICA EN LA EMPRESA
UNIDAD DIDACTICA 1. LOGISTICA EMPRESARIAL

Introduccioén a la logistica

El Flujo de bienesy servicios

Servicio al cliente y logistica

Logistica, integracién y estrategia

El sistema logistico

Internacionalizacién de la empresa

Optimizacion de la corriente de bienes y servicios
Documentacion de la logistica

N A WN =

UNIDAD DIDACTICA 2. EL ALMACEN EN LA CADENA LOGISTICA

El almacén en la cadena logistica: Introduccién
Funciones del almacén

Principales areas del almacén

Tipos de almacenes

Regimenes de almacenamiento comercial

AN =

UNIDAD DIDACTICA 3. APROVISIONAMIENTO COMERCIAL

1. Logistica de aprovisionamiento
2. El proceso de aprovisionamiento
3. Métodos de aprovisionamiento

UNIDAD DIDACTICA 4. LAS MERCANCIAS

1. Las mercancias: caracteristicas
2. Envasados usuales
3. Seleccién, clasificacién y manipulacién de las mercancias

UNIDAD DIDACTICA 5. ENTRADA DE MERCANCIAS

1. Entrada de la mercancia
2. Etiquetado e identificacién de mercancias
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3. Tratamiento por rotura o desperfectos de las mercancias
UNIDAD DIDACTICA 6. ESTRUCTURA DEL ALMACEN

1. Funcién de almacenaje

2. Métodos de asignacion de zonas de almacenaje
3. Separacién o clasificaciéon de los paquetes

4. Almacenamiento de productos

UNIDAD DIDACTICA 7. TRATAMIENTO DE LAS MERCANCIAS PARA SU EXPEDICION

1. El tratamiento de las mercancias para su expedicién: Introduccion
2. Salida de las mercancias
3. El muelle de carga

UNIDAD DIDACTICA 8. LA CARGA Y EL TRANSPORTE

Carga del elemento de transporte: Introduccién
Métodos de carga en los muelles

La carga del vehiculo

Precintado del vehiculo

PN

UNIDAD DIDACTICA 9. SOSTENIMIENTO BASICO DEL ALMACEN

1. Sostenimiento del almacén: Introduccién

2. Productos utilizados para la limpieza y desinfeccién del almacén
3. Limpiezay desinfeccién del almacén

4. Limpiezay desinfeccion de equipos y maquinaria utilizados

UNIDAD DIDACTICA 10. EL CASO MERCADONA: EL GIGANTE LOGISTICO

Mercadona: el gigante logistico
Proveedores

Centros logisticos
Supermercados

Clientes

Transporte

Productos

NouvbkwnN =

MODULO 9. LEGAL ENGLISH FOR TRADE. INGLES JURIDICO PARA LAS NEGOCIACIONES
COMERCIALES

UNIDAD DIDACTICA 1. COMERCIAL LAW. INTRODUCTION
UNIDAD DIDACTICA 2. COMPETITION LAW
UNIDAD DIDACTICA 3. EU COMERCIAL AGREEMENTS

UNIDAD DIDACTICA 4. LAW OF AGENCY
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UNIDAD DIDACTICA 5. BUSINESS ENTITIES AND CORPORATE LAW
UNIDAD DIDACTICA 6. CONTRACT AND CLAUSES

UNIDAD DIDACTICA 7. INCOTERMS

UNIDAD DIDACTICA 8. TRANSPORT

UNIDAD DIDACTICA 9. CUSTOMS
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Solicita informacién sin compromiso

iMatricularme ya!

TeléfFonos de contacto

Q +34958 050207

IEncuéntranos aqui!

Edificio Educa Edtech

Camino de la Torrecilla N.° 30 EDIFICIO EDUCA EDTECH,
C.P. 18.200, Maracena (Granada)

formacion@ineaf.es

@ www.ineaf.es

Horario atencién al cliente

Lunes a viernes: 09:00 a 20:00h
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